
Führen im Vertrieb

Termine

FÜHRUNGSKRÄFTE

21. März 2018
ORT  Hannover HOTEL  Leonardo Airport

Trainerin

Die Herausforderungen für Vertriebsmitarbeiter sind vielfältig. Die Führung von Vertriebs-
teams daher anspruchsvoll.

Den richtigen Fokus zu finden und immer in der Einzelfallbetrachtung jedem einzelnen Mit-
arbeiter gerecht zu werden, ist für Führungskräfte oft nicht leicht. 

Die Themen: Neukundengewinnung, Bestandskundenpflege und Ausbau sind selbstverständ-
lich. Dazu kommen die sich ändernden politischen Rahmenbedingungen. Die Begrenzung 
der Überlassungsdauer wird uns in 2018 als Vertriebsthema erwarten. 

Operativ müssen Führungskräfte Mitarbeiter also gut vorbereiten auf die neue Situation und 
gleichzeitig den Bereich strategisch ausrichten.

Was ist im Vertrieb eigentlich noch zeitgemäß und wie wird sich dieser in den nächsten 
Jahren  entwickeln? 

(Weitere Informationen zu den Workshop-Inhalten entnehmen Sie bitte der Rückseite.)

Zielsetzung

Methoden

Ein spannender Kurzvortrag sowie intensiver Aus-
tausch in der Gruppe vermitteln Ihnen die neuesten 
Informationen. Außerdem erhalten Sie ein Skript / 
Hand-Out.

»  Flexible und fokussierte 
Vertriebsführung! «

Stand: 21.11.2017

Pro Person: 490,00 €
BV-Kunden:  380,00 €

(zzgl. MwSt.)

FÜHRUNGSKRÄFTE

Katharina Bitter
Magister Artium (Germ./Pol.)

Head Performance

Teilnahmegebühren



Ja, wir melden  Teilnehmer* an für  
Führen im Vertrieb

Anmeldebestätigung und Rechnung:

Nach Ihrer verbindlichen Anmeldung erhalten Sie umgehend die Eingangs-
bestätigung. Kurz vor Seminarbeginn übersenden wir Ihnen die Anmeldebestä-
tigung, die Wegbeschreibung zum Veranstaltungsort und die Rechnung. 
Die Teilnahmebedingungen entnehmen Sie bitte unserer Internetseite:

www.akademie-der-zeitarbeit.de

Mit dieser Unterschrift erkennen wir die Teilnahmebedingungen an.

*  Wir können jederzeit ohne zusätzliche Kosten einen Ersatzteilnehmer benennen.

Inhalt  /  ProgrammAnmeldung

   Vertriebsaufgaben

   Vertriebsplanung 

   Arbeiten mit Kennzahlen und Zielen

    Qualität in den Vertrieb bringen – das „Wording“ 
beim Kunden

   Voraussetzungen für guten Vertrieb

   Auswahl von Vertriebsmitarbeitern

   Führen über Ziele

   Motivation

   Vertriebsmitarbeiter ausbilden

Beratungsvertrag-Kunde Seminar-Kunde Neukunde

Firma / Rechnungsanschrift

Straße / Hausnummer

PLZ / Ort

Name / Vorname

Name weiterer Teilnehmer

Name weiterer Teilnehmer

Telefon

E-Mail

Datum / Unterschrift / Firmenstempel

Termin Veranstaltungsort

BUCHEN SIE JETZT!

BEGINN  10:00 Uhr ENDE  17:00 Uhr

Buchen Sie Ihr Seminar bequem auf www.akademie-der-zeitarbeit.de. 

Oder Sie füllen das Formular aus und senden es per E-Mail an  
info@akademie-der-zeitarbeit.de bzw. per Fax an 0 42 74 93 15-50. 

Weitere Informationen erhalten Sie unter 0 42 74  93 15-0.


