\\% EdgarSchroder”

VERTRIEB
ERFOLGREICH
ANLEITEN

Termine
05. November 2026 »Vertrieb ankurbeln mit
0 09:30 - 16:30 Uhr frischen Flihrungs-ldeen«

Zielsetzung & Methoden

Neue und erfahrene Vertriebler:innen anleiten ist aktuell eine echte
Herausforderung. Auftrdge gab es in den letzten Jahren genug, der
Engpass war eher bewerberseitig als kundenseitig.

Neukunden akquirieren, Bestandskunden betreuen und systema-
tisch ausbauen, war haufig nicht oben auf der Prioritdtenliste.

Sie mochten lhren Vertrieb ankurbeln, suchen frische Ideen fir lhre
Fihrung und wollen bewihrte Vorgehensweisen diskutieren und auf
Aktualitat Gberprifen?

Prima, hier ist lhre Plattform!
Zielgruppe: Fiihrungskréfte, die Vertriebler:innen anleiten

Spannende Kurzvortrage und ein interaktiver Austausch im Live-
Online-Format. Aufserdem erhalten Sie ein Skript mit Umsetzungs-
hilfe.

Teilnahmegeblhren

Pro Person: 810,- €

(zzgl. MwSt.)

BV-Kunden: 690,' €

(zzgl. MwSt.) Stand. 05.12.2025



Seminarinhalte

¥ 3 Tools fiir Flihrungskrafte, um Vertrieb in Schwung zu
bringen

¥ Fuhren liber Ziele mit einem alternativen Ansatz OKR
(Objective Key Results)

¥ Agiles Arbeiten im Vertrieb. Vor- und Nachteile agiler
Arbeitsweise

¥ Mindset und Vertrieb - Leistungsgedanke und positive
Arbeitsatmosphire

¥ Der Weg zum selbstorganisierten Vertriebsteam

¥ Der Business Kompass - erfolgreicher Vertrieb braucht
Struktur
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JETZT BUCHEN!



https://www.akademie-der-zeitarbeit.de/seminare/event/1257-vertrieb-erfolgreich-anleiten

